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POLITICA DE NEGOCIACAO
CAMPANHA ALUNOS INATIVOS

% DE DESCONTO

A VISTA | CARTAO
PARCELADO

181 A 270 35% NO VALOR PRINCIPAL
271 A 365 45% NO VALOR PRINCIPAL
366 A730 55% NO VALOR PRINCIPAL
731 A 1080 70% NO VALOR PRINCIPAL
1081 A 1440 75% NO VALOR PRINCIPAL
1441 A 1800 80% NO VALOR PRINCIPAL
MAIOR 1800 85% NO VALOR PRINCIPAL

PARCELAMENT
O ~
CARTAO

12 X

Afya

CAMPANHA VALIDA ATE 31/07/2026

DESCONTO MENSALIDADE

% DE DESCONTO
BOLETO PARCELADO

17% NO VALOR PRINCIPAL

22% NO VALOR PRINCIPAL

30% NO VALOR PRINCIPAL

35% NO VALOR PRINCIPAL

45% NO VALOR PRINCIPAL

50% NO VALOR PRINCIPAL

55% NO VALOR PRINCIPAL

PARCELAMENT
O BOLETO

18X IGUAIS
(entrada + 17)

MULTA

100%

JUROS

100%

100%

100%

100%

100%

100%

100%

100%

100%

100%

100%

100%

100%

P\

po N
CoBrAFIX

» PAGAMENTO NO CARTAO E CONSIDERADO A VISTA
» PARCELA MINIMA MEDICINA R$ 100,00 E SHE R$ 50,00

» DEMAIS REGRAS DA POLITICA PERMANECEM INALTERADAS



POLITICA DE NEGOCIACAO Afya
CURSO MEDICINA - ALUNO INATIVO

DESCONTO MENSALIDADE
% DE DESCONTO PARCELAMENT

= ~ (0)
A VISTA | CARTAO o . c{;’_EEODEfggg'J EDO PAS%%LSE'\."FENT MULTA  JUROS
PARCELADO CARTAO

1A 30 206 NO VALOR PRINCIPAL SEM DESCONTO 100% 100%
31 A 60 4% NO VALOR PRINCIPAL 29 NO VALOR PRINCIPAL 100% 100%
61 A 90 6% NO VALOR PRINCIPAL 3% NO VALOR PRINCIPAL 100% 100%
91 A 120 10% NO VALOR PRINCIPAL 59% NO VALOR PRINCIPAL 100% 100%
121 A 150 15% NO VALOR PRINCIPAL 8% NO VALOR PRINCIPAL 100% 100%
151 A 180 20% NO VALOR PRINCIPAL 12 X 10% NO VALOR PRINCIPAL (entr;ﬁ ;(+ o 100% 100%
181A270 | 25% NO VALOR PRINCIPAL gLl %ee'a 12% NO VALOR PRINCIPAL com parcela 100% 100%
271 A 365 35% NO VALOR PRINCIPAL R$ 100,00 17% NO VALOR PRINCIPAL rlg;“lrg% %eo 100% 100%
366 A 730 45% NO VALOR PRINCIPAL 25% NO VALOR PRINCIPAL 100% 100%
731 A 1080 60% NO VALOR PRINCIPAL 30% NO VALOR PRINCIPAL 100% 100%
1081A 1440 | 65% NO VALOR PRINCIPAL 40% NO VALOR PRINCIPAL 100% 100%
1441 A 1800 | 70% NO VALOR PRINCIPAL 45% NO VALOR PRINCIPAL 100% 100%
MAIOR 1800 | 75% NO VALOR PRINCIPAL 50% NO VALOR PRINCIPAL 100% 100%

> CONSULTAR INFORMACOES IMPORTANTES PARA NEGOCIACAO NO PROXIMO SLIDE
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EBararix IMPORTANTE Afya

CURS® MEDICINA - ALUNO
Regra INATIVO

$: Desconto no principal (tabela acima) somente em Titulos Originais. Nao podera ser concedido em Titulos de Acordo

» O percentual de desconto devera seguir a tabela acima, respeitando a forma de pagamento

» O percentual de desconto deve ser calculado sobre o titulo original mais antigo e o desconto aplicado sobre todos
os titulos que compdem o saldo;

» E obrigatério a assinatura de Termo de Confissdo de Divida somente para acordos parcelado no boleto e com saldo
a partir de R$ 30.000,00. E obrigatério a assinatura de Fiador;

» O vencimento do boleto promessa de acordo devera ser em no maximo 3 dias ap6s a negociacao (d+3)

Negociacao boleto parcelado:

» Boleto parcelado em 12x (entrada + 11) com parcela minima de R$ 100,00;

» Proibido o valor da entrada ser menor do que o das demais parcelas do acordo;

» Sobre Titulos de Acordo é permitido negociacdo na forma Boleto Parcelado (acordo do Acordo) porém sem
desconto no valor principal

Cartao:

» Cartao Parcelado em 12x com parcela minima de R$ 100,00;

» Pagamento no cartao de crédito parcelado sera considerado como a vista para fins de aplicacao da tabela de
desconto

» Podera ser utilizado mais de um Cartao de Crédito na negociacao.



POLITICA DE NEGOCIACAO Afya
CURSO SHE + EAD - ALUNO INATIVO

DESCONTO MENSALIDADE
% DE DESCONTO PARCELAMENT

= ~ (0)
A VISTA | CARTAO o . c{;’_EEODEfggg'J EDO PAS%%LSE'\."FENT MULTA  JUROS
PARCELADO CARTAO

1A 30 206 NO VALOR PRINCIPAL SEM DESCONTO 100% 100%
31 A 60 4% NO VALOR PRINCIPAL 29 NO VALOR PRINCIPAL 100% 100%
61 A 90 6% NO VALOR PRINCIPAL 3% NO VALOR PRINCIPAL 100% 100%
91 A 120 10% NO VALOR PRINCIPAL 59% NO VALOR PRINCIPAL 100% 100%
121 A 150 15% NO VALOR PRINCIPAL 8% NO VALOR PRINCIPAL 100% 100%
151 A 180 20% NO VALOR PRINCIPAL 12 X 10% NO VALOR PRINCIPAL (entr;ﬁ ;(+ o 100% 100%
181A270 | 25% NO VALOR PRINCIPAL gLl %ee'a 12% NO VALOR PRINCIPAL com parcela 100% 100%
271 A 365 35% NO VALOR PRINCIPAL R$ 100,00 17% NO VALOR PRINCIPAL rlg;“lrg% %eo 100% 100%
366 A 730 45% NO VALOR PRINCIPAL 25% NO VALOR PRINCIPAL 100% 100%
731 A 1080 60% NO VALOR PRINCIPAL 30% NO VALOR PRINCIPAL 100% 100%
1081A 1440 | 65% NO VALOR PRINCIPAL 40% NO VALOR PRINCIPAL 100% 100%
1441 A 1800 | 70% NO VALOR PRINCIPAL 45% NO VALOR PRINCIPAL 100% 100%
MAIOR 1800 | 75% NO VALOR PRINCIPAL 50% NO VALOR PRINCIPAL 100% 100%

» CONSULTAR INFORMAGOES IMPORTANTES PARA NEGOCIACAO NO PROXIMO SLIDE
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CJJI'_'IBRAFIX IM PO RTANTE Afya

CURSO SHE (EXCETO MEDICINA) - ALUNO INATIVO

Regra

$: Desconto no principal (tabela acima) somente em Titulos Originais. Nao podera ser concedido em Titulos de Acordo

» O percentual de desconto devera seguir a tabela acima, respeitando a forma de pagamento

» O percentual de desconto deve ser calculado sobre o titulo original mais antigo e o desconto aplicado sobre todos
os titulos que compoéem o saldo;

» E obrigatério a assinatura de Termo de Confissdo de Divida somente para acordos parcelados no boleto e com saldo
a partir de R$ 15.000,00. E obrigatério a assinatura de Fiador;

» O vencimento do boleto promessa de acordo devera ser em no maximo 3 dias ap6s a negociacao (d+3)

Negociacao boleto parcelado:

» Boleto parcelado em 12x (entrada + 11) com parcela minima de R$ 50,00;

» Proibido o valor da entrada ser menor do que o das demais parcelas do acordo;

» Sobre Titulos de Acordo é permitido negociacdo na forma Boleto Parcelado (acordo do Acordo) porém sem
desconto no valor principal

Cartao:

» Cartao Parcelado em 12x com parcela minima de R$ 50,00;

» Pagamento no cartao de crédito parcelado sera considerado como a vista para fins de aplicacao da tabela de
desconto

» Podera ser utilizado mais de um Cartao de Crédito na negociacao.



IMPORTANTE Afya

Boleto
Bancario

Pagamento do boleto em até 03 dias Tratativa com RF: Apoés

uteis ] )
autorizacao do aluno,

— registrar em observacoes

A instituicao h -
: fich RF
possui TCD .@ ‘s - na ficha o nome do
o e

ressaltando que ele pode

=~ realizar as negociacoes pelo
X\

—_ aluno.

Instituicdo ACEITA @ﬂ N\ Em caso de atraso do
do, devemos
contraproposta U@p @ acordo,
AGUARDAR para subir

cobranca externa.




Demais Informacoes

* Telefone da Central de Atendimento 0800 020 1743.
* Nao podemos formalizar acordo para o proximo més.

* Ao receber as orientacoes sobre a contestacao do aluno, abrir o
chamado, com os seguintes status: alega pagamento, contestacao de
valores seja bolsa, desconto/ou o débito.

* Nos casos de comprovantes de acordo Cobrafix ndo baixado em
sistema, o operador devera orientar o aluno a encaminhar o
comprovante no E-mail: apoiosp02 @ Cobrafix.com.br

* Proibido subir Contra propostas de REACORDOS!
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