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Politica de Negociacao




GoCash
Politica de Negociacao - ENAU / UNIBR / GRUPO RESULTADOS /

GERACAO 2001
Politica valida até 30/06/2023

Parcelamento Parcelamento

0,
Periodo do débito A’ D_esc. % Desc. parcelado =
a vista boleto cartao

Sem desconto Sem desconto Somente a vista

30% de entrada Até 12 X

2022 e anteriores Isencdo de multa Sem desconto + 05 X

Sem desconto Somente a vista

Quebra de acordo Sem desconto




GoCash
Politica de Negociacdo - COLEGIO TELES

) " % Desc. Parcelamento Parcelamento
Periodo do débito .. % Desc. parcelado .
a vista boleto cartao

Desconto de pontualidade .
Parcelas a vencer Sem desconto Somente a vista
(conforme boleto)

Parcelas em aberto acima
de 30 dias (2022)

Sem desconto Sem desconto Somente a vista Até 12 x




Desconto

Quebra de acordo

Contraproposta

* Desconto somente para o0 ano de 2021

* Caso aluno e/ou RF ndo cumpra o acordo
em boleto, somente podera ser possivel
fazer um novo acordo em cartédo de

crédito

* Caso aluno nao consiga efetuar o
pagamento conforme politica, registrar

sempre uma contraproposta para analise




	Slide 1
	Slide 2
	Política de Negociação – COLÉGIO TELES
	Slide 4

